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Garantie de valeur

Pour vos clients, leur future acquisition est l'une des decisions
les plus importantes de leur vie.

Quelle que soit la tendance du marchg, ils se posent de nombreuses questions :

Est-ce que j'achéte au bon prix ?

Que va-t-il se passer si moi ou mes proches devons vendre dans l'urgence en cas de divorce, de
déces, de chomage ?

Une vente dans l'urgence, imposée par les circonstances de la vie, met le vendeur en position de faiblesse.
Avec la garantie de valeur RealSecure, les acquéreurs sont certains d’acheter au juste prix : en cas de
revente a perte, la difféerence de prix est prise en charge par une compagnie d’assurance.

VOS AVANTAGES

VENDEZ PLUS EN VOUS DIFFERENCIANT DE VOS CONCURRENTS

Face a des concurrents qui vendent des produits de qualité et de prix semblables, c'est la garantie que vous apportez
qui fera la différence et convaincra un futur acquéreur d'acheter chez vous.

Notre garantie de valeur vous permet de répondre a la demande de sécurité de vos clients et d’apporter un service
supplémentaire a votre offre.

VENDEZ PLUS VITE EN RASSURANT VOS CLIENTS

Quelle que soit la conjoncture ou la tendance du marché, vos acheteurs se poseront la question de ce qu'il adviendra
de leur achat et des conditions de vente en cas d'imprévu (divorce, décés, mutation, chdmage, ...). En répondant a leurs
hésitations et leurs interrogations, notre garantie de valeur dissipe leurs doutes et vous permet de finaliser vos ventes
plus rapidement.

FIDELISEZ VOS CLIENTS

Notre garantie de valeur est un élément objectif de différenciation vis-a-vis de vos concurrents, qui renforce votre
image et la qualité percue de vos biens, et incitera vos clients ou prospects a revenir vers vous, a l'occasion de leurs
prochaines acquisitions / reventes.

UTILISEZ NOTRE GARANTIE COMME VECTEUR DE COMMUNICATION

Rien ne sert d’avoir le meilleur produit si personne ne le connait. Afin de pouvoir utiliser facilement et rapidement nos
garanties pour vendre plus et plus vite, nous vous proposons des documents personnalisés ou vous assistons pour
en faire un outil efficace de vente.



LES AVANTAGES POUR VOS CLIENTS

+ UNE DUREE D’ENGAGEMENT DE 10 ANS QUI PERMET UNE VISION A LONG-TERME.

+ LA PRISE EN CHARGE DE LA MOINS-VALUE EN CAS DE REVENTE SUITE A LUN DES
EVENEMENTS SUIVANTS

Licenciement

Divorce / Fin de PACS

Naissances multiples

Mutation

Changement dans l'environnement du bien assuré
Invalidité suite a accident ou maladie

Déceés accidentel

+ UNE MISE EN JEU MEME SI LE BIEN EST REVENDU AU MEME PRIX QUE LE PRIX D’ACHAT

+ LASSURANCE D’ACHETER AU JUSTE PRIX

COMMENT FONCTIONNE LA GARANTIE ?

La perte en cas de revente est déterminée par la différence entre :

Prix d’achat total
(prix d’achat + frais de notaire + frais d’hypothéque
+ travaux prévus dans l'acte de prét)

Prix de vente net
(prix de vente - frais d’agence)

Méme si le bien est revendu au prix ou il a été acheté, le vendeur va subir une perte qui sera prise en charge par
la compagnie d’assurance.

EXEMPLE

Acquisition du bien :

Prix d'achat 250 000 €
Frais et travaux 20 000 €
Prix d'achat total 270 000 €

Revente du bien:

Prix de vente 250 000 €
Frais d’agence 5% 12 500 €
Prix de vente net 237 500 €

Perte prise en charge par la compagnie d'assurance :
270 000 - 237 500 = 32 500 €
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